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本报综合报道
今年上半年，集团公司克服宏观调控带来的

困难，不断适应市场变化，创新经营、强化管理，实
现了经济较快发展。1-6月份，汇总销售收入
107.76亿元，同比增长 39.6%，实现进出口总额
1.697亿美元，同比增长 24.32%，报表汇总利润显
著增长。

农资保供力度加大。上半年，化肥等农资
商品出现了货紧价扬的趋势，供应形势严峻。
集团公司在有关生产企业和资源单位的大力
支持下，千方百计加大资源采购力度，满足了

市场需要，扩大了经营规模。同时，通过惠多
利品牌整合，加快 BB肥工厂建设，创新化肥
经营模式，提升科技服务能力，做深做实核心
区域和网络建设，整个农资板块销售规模同比
增长 57.22%。

塑化经营稳步增长。上半年浙江明日控股
集团完成了股份制改造，塑料流通业务进一步加
大了内部整合，加强业务模式探索，通过加强通
用料和专用料的结合、国产料和进口料的结合、
人民币业务与美金业务结合、现货业务与期货业
务相结合，培育稳定的商业模式；加大新光塑料

公司技改投入，推广自有品牌，增强了持续发展
能力。上半年塑化板块销售规模增长 17.06%，
并取得了较好的经济效益。
汽车业务转变思路。在油价上涨和节能减

排政策的影响下，汽车行业上半年面临严峻的市
场形势。集团汽车企业通过主动调整业务，挖掘
品牌盈利能力，大幅提升维修产值，依然实现了
较快的发展。目前已经建成开业的 4S店达到
14家，上半年汽车业务销售规模增长 21.83%，
而维修产值增长 175%。

房产业务经受住考验。受到紧缩调控政策

和地震等自然灾害的影响，集团房产业务销售规
模同比有所下降，但通过进一步提升品牌形象，
做细客户服务，深挖潜在客户，加快已有项目的
开发进度，整体仍然实现了较好的业绩，上半年
签约销售 5.34万平方米。
外贸业务更贴近主业。伴随主营业务发展

向好，集团外贸业务和主营业务的契合度更高，
主业内外贸联动趋势加强，相关主营业务板块进
出口规模已占集团进出口规模的一半以上，其中
农资类进出口 7194万美元，同比增长 157.2%，
塑料进出口 2647万美元，增长 58.31%。

上半年，在国际国内经济形势日趋复杂的
情况下，集团经济仍保持较快发展，经营规模和
经济效益显著增长，但也出现一些风险的迹象。
下半年，面临宏观经济更严峻的形势和困难，企
业经营风险将会进一步增加。在这可能是多年
来最难把握，最复杂、最困惑和最严峻的经济形
势面前，我们的企业都准备好了吗？
意识到形势严峻了吗？企业和人一样，由于

对经验存在依赖，对市场环境的缓慢变化不易察
觉，而市场环境是不断“升温”的水，如果企业敏
感性不够，可能会成为温水中的青蛙。因此，我们
要进一步增强市场风险防范意识，特别是在当前
国际国内总体形势不容乐观，宏观调控持续从
紧，调控效果逐步显现，许多企业内忧外患，举步
维艰，甚至出现像飞跃集团等知名企业因资金链
断裂面临倒闭的情况下，更要模拟经济危机下可
能导致企业出现严重损失的情景，并针对这些重
要环节主动采取风险防范措施，早作应对准备。

防范措施到位了吗？市场对每个企业都是公
平的，面对宏观经济可能出现较大调整的危机，
只有防范措施到位才能不被市场淘汰，而且越是

大的企业，采取有效措施的难度也更大，更能体
现企业能力，更需要经营者的智慧。在资金管理
上，要抓好应收款回笼，控制投资规模，提高资金
周转率；在商品经营上，要坚持勤进快销，加大促
销力度，降低库存跌价风险；在费用管理上，要推
进增收节支，加强经营成本控制，做好内部挖潜
工作。企业要通过强化管控能力，防范重大经营
风险的发生。

执行力有保障吗？执行力是决策和措施得以
落实的关键点。往往是市场形势分析判断对了，措
施制定好了，但执行不到位，起不到应有的效果。
原因值得反思，除了措施不够具体，可行性较差之
外，关键还有执行者的能力、决心和责任心。在市
场变化情况下，不仅要科学分析、正确决策，更要
坚决执行，不能有侥幸心理。要加强对执行目标的
检查和控制，确保各项措施得到落实，提高执行效
果。

经济增长存在周期性，企业的发展也会有快
有慢。只要我们认清形势，正视困难，积极应对，
稳健发展，顺利渡过这个“冬天”，相信必将在下
一轮经济增长中，迎来更好的发展。

7月 8日，在宝善宾
馆举办的省供销社“我与
创业创新”演讲比赛上传
来佳讯，由集团公司选送
的陈琦、许贤等两位演讲
选手发挥出色，分别获得
了该次比赛的一、二等奖，
另一选手叶勤获得优胜
奖。此次比赛共有来自省
社直属本级单位的 15位
选手参加，评出了一等奖
1名、二等奖 2名和三等
奖 3名。集团公司同时获
得了本次比赛唯一的“最
佳组织奖”。
公司领导十分重视演

讲比赛，对参赛准备工作
进行了全面检查。工会、团
委和有关职能部门密切配
合、精心组织，参赛选手们
进行了认真充分的准备。
陈琦的演讲以《十年青春
磨一剑》为题，声情并茂地
阐述了十年来，明日控股
改制改革、创业创新的历
程；而许贤的演讲以《让历
史告诉未来》为题，气势恢
宏地述说了民族复兴大潮
中，浙江农资人的创业豪
情；叶勤的演讲则以《足
迹》为题，娓娓地回顾了改
制以来，浙江农资人披荆
斩棘、创新发展的足迹。

当七月的阳光热烈地洒向大地时，我怀
着满满的激情与喜悦，代表浙江农资集团所
属明日控股集团所有青春的脚步，走上了这
一方神圣的讲台！

改革开放的春风吹绿了神州大地多少
希望的种子，三十年来，这些希望的种子破
土而出，生根发芽，到如今已长成参天大树，
省社就是其中茂盛的一片，而农资集团正是
这片森林里茁壮成长的一棵参天大树，我们
明日控股集团，便是十年前浙农这棵大树播
下的一颗金色的种子。

十年磨一剑，霜刃未曾试。如今，明日控
股这把锋利的长剑已经出鞘，它灼灼的光
华，正向世人展示他气冲霄汉的豪情，还有
那厚厚积垫的十年创业的青春与经验。

创业是什么？创业是一颗诚心，靠的是
我们的踏实与兢业；创业是一种态度，靠的
是我们在认定的目标上专心以进，决不轻言
放弃。

回首供销系统企业的创业十年，飘洒着
无数汗水，结出了硕果累累，令人感慨万千！
我们浙江明日控股集团，也在这十载风雨的
洗礼下，幻化成一道绚丽的彩虹，发出夺目
的光彩！

大家一定好奇，同样是改制，是什么成
就了明日的今天？年增长速度持续保持了
30%的水平，主营塑化业务年经营规模超
50亿元，资产逾 10 亿元，成为了华东地区
乃至中国最大的塑化分销服务商。其中，发

展是明日的主线，创新创业是明日的灵魂。
当明日人率先迈出员工持股经营改制的步
伐、率先通过兼并重组实施多元化发展战
略，率先在本级企业中提出上市计划时，凭
借的是敢于创新的勇气；当明日人为拓展
业务在烈日下跋涉、风雨中耕耘时，凭借的
是只争朝夕、务实苦干的创业激情。正因为
明日人坚持了艰苦奋斗、勇往直前的创业
理念，潜心于事业，一心谋发展，十年终成
一剑，让明日处在了最绚丽的、最灿烂的黄
金时期。

有哪一位员工不希望自己所为之奋斗
的事业能昌盛不衰呢？作为明日的年轻人，
我们要感谢明日的创业者，你们是明日的一
面旗帜，我们轻轻地来，却收获了整片森林；
作为明日人，我们要感谢农资集团，你们吹
响了部门经营改制的号角；作为农资人，我
们要感谢省供销社、省兴合集团，在发展的
关键时刻及时作出了让成员企业改制的英
明决策，使企业得以生存和发展下来，形成
了逐步赶超前者的宏伟气势。
春华秋实历十载，风雨兼程换新颜。时

光飞逝，转眼间浙江农资集团的改革和发展
进入了一个崭新的阶段。明日控股也面临着
完成股份制改造后的“二次创业”。
雄关漫道真如铁，而今迈步从头越。“二

次改革、二次创业”，多么豪迈的字眼，虽然
我无法体会农资人第一次创业历经的艰辛
和磨难，但是我有幸在“二次创业”的旗帜

下，和所有的农资青年一起，为企业的持续
发展奉献自己的青春！梁启超曾经说过：“少
年强则国强”。你是雄鹰吗？如果是，就应该
在蓝天展翅翱翔；你是勇士吗？如果是，就应
该在人生事业的长河里劈波斩浪。今天，我
们开启了新的航程，继承了前辈力争上游、
只争朝夕的精神，融入了自己的智慧，热情，
信心和勇气，宣誓再用十年的青春时光，让
明日控股这把宝剑更加锋利，为农资集团、
省兴合集团和省供销社的持续发展注入一
股更加强大的力量！我们的心在热烈地跳
动，我们的血在滚烫地沸腾，我们时刻准备
着在“二次创业”的舞台上燃烧我们全部的
青春。

方圆九州，泱泱大国，最令人寻味的是那五千年历史文化的浩如
烟海。东方醒狮，红色中华，最激昂人心的是那三十年改革开放的日新
月异。东海之滨，浙江农资，最引人瞩目的是那十余载改制创业的光辉
征程。回首去看，它们无言，却凝聚着炎黄民族的智慧结晶；它们无语，
却记录着光荣岁月的滚滚风尘；它们无息，却折射着中华儿女的奋发
激情。

今天站在这里，和大家回望改革开放后，特
别是近十年浙江农资的往事，心情分外激动。这
十年，我们铭刻了浙江农资集团快速发展的轨
迹；这十年，我们创造了全国农资行业改制改革
的奇迹；这十年，我们留下了供销社企业创业创
新的足迹。
十年前，当传统农资行业在计划向市场的

转轨中苦苦挣扎，艰难地寻找它的前途时；当许
多农资企业纷纷因巨额亏损和应收款问题而面
临倒闭时，浙江省农资公司在省社党委的坚强
领导下，率先迈出了员工持股经营的部门改制
步伐，拉开了企业整体改制改革的帷幕。

改革，意味着勇为人先，走前人没有走过的
路；改革，意味着勇于放弃，离开曾经拥有的保
障；改革，更意味着勇创新业，在汹涌的市场大

潮中奋勇搏击。
在那个世纪之交的岁月，我们的改革，使

浙江农资这艘经历了半个世纪风浪的大船，驶
出了他的港湾，驶向改制创新、多元经营的航
线；我们的改革，使两百多名创业骨干的积极
性极大激发，并吸引了两千多名精英才俊以浙
农为家；我们的改革，使企业的命运发生了历
史性巨变，推动着整个行业改革进程阔步向前
……省社党委的改革决心异常坚定，公司领导
的奋斗意志斩钉截铁，浙江农资人在改革中走
出了创业的步伐，走遍了吴越大地，走向了五
湖四海……十年前，我们留下了一行足迹，那
是改革者的足迹，那是筚路蓝缕以启山林的足
迹。
这十年，为农服务的宗旨牢记心间，千家连

锁门店如雨后春笋植根于希望的田野；这十年，
多元创业的道路越走越宽，行业龙头、区域领先
的优势更加明显；这十年，从化肥、农药、农膜的
老三篇到塑化、汽车、房产的新三篇；从一个小
小的石化部到全国最大的塑化分销企业；从桑
塔那到凯迪拉克和宝马，从进军房产喜获丰收
到矿业投资再立新功……这十年，我们留下了
一片足迹，那是创业者的足迹，那是直挂云帆济
沧海的足迹。

禾苗不会忘记，新苗吐翠莺燕飞的时候，我

们把化肥送到了农民兄弟的面前；道路不会忘
记，烈日当空蝉声切的时候，我们奋力支援着
“双夏”奔走在田间；大地不会忘记，风轻云淡雁
南归的时候，我们和大地共享着金黄的喜悦；天
空不会忘记，寒雪飘零朔风来的时候，我们坚守
在淡储的仓库等候着来年的春天。
十年求索，十年奋斗，十年足迹留在了三千

六百多个日日夜夜，留在了水漾桥边的清泰街，
留在了钱塘江岸的射潮台，留在了高耸入云的
浙江农资大厦前！
东方风来满园春。如今，十七大精神给予了

我们二次改革的坚定信心，科学发展观振奋着
我们二次创业的满怀豪情。在创业创新的浙江
大地上，在和谐发展的供销合作事业中，我们浙
江农资集团又一次迎来了的奋发崛起的机会。
这一次，我们即将展现的将是,怎样的勇气；
这一次，我们会给关注的目光,怎样的惊喜；
这一次，浙江供销合作事业中又将留下我

们,怎样的,足迹！
以十年发展岁月峥嵘的历程，我们相信，这

是一段 激昂、风华的记忆；
以百年基业亘久常青的信心，我们宣示，这

是一次 和谐、负责的崛起；
以三千员工众志成城的名义，我们见证，这

又将是一片 改革、创业的足迹。

十年青春磨一剑
一等奖获得者 陈琦

让历史告诉未来
二等奖获得者 许贤

足 迹
优胜奖获得者 叶勤

全国供销合作总社主任李成玉视察集团时称赞

绍兴宝顺规模设施全国一流 展现了现代供销社企业形象

本报综合报道
7月 2 日，中华全国供销合作总社党组书

记、理事会主任李成玉视察浙江农资集团绍兴宝
顺宝马 4S店，称赞绍兴宝顺的规模、设施和管理
服务堪称全国一流，树立了现代供销社企业的社
会形象，并充分肯定了浙江农资集团开拓多元化
经营、开创供销社企业发展新模式取得的成绩。

在绍兴宝顺宝马汽车 4S店销售展厅，李成
玉兴致勃勃地打开一辆宝马 730轿车的车门，对
宝马汽车的优良性能和完美品质表示了赞赏。在

维修车间，李成玉对维修的环境和设施赞不绝
口，并指出汽车服务企业要向重视售后服务的方
向发展。

座谈中，李成玉愉快地听取了绍兴宝顺 4S
店负责人的情况介绍，并向省供销社主任诸葛彩
华、集团公司董事长郑军等人详细询问了与宝马
等厂商的合作、4S店建设运营、服务和管理标准
等情况，对浙江农资集团在开拓多元化经营、开
创供销社企业发展新模式方面取得的成绩给予
了充分肯定。李成玉指出，绍兴宝顺 4S店完整的

整车销售、零配件供应、售后服务、信息反馈“四
位一体”经营方式，一改供销社过去保守、简陋的
经营面貌，树立了现代供销社企业的新形象，与
北京的专业经营高档汽车品牌的“4S店”相比也
毫不逊色。

7月 4日上午，李成玉来到了浙江农资集团
惠多利农资连锁总部视察，与负责基层农资连锁
网络建设和提供专业农技服务的工作人员亲切
握手，关切地询问了农技服务热线的运营情况，
听取了集团公司加强农资连锁网络建设，开拓农

资市场，做好保供稳价工作等情况的介绍，并对
公司农资供应服务工作表示肯定。

当日，李成玉还在浙江农资大厦会议室听取
了省供销社及本级企业负责人的汇报，并指出各
级供销社不仅要搞好基层网点和系统建设，同时
也要更加重视社有企业的发展，以增强供销社的
自身实力，提高为农服务的水平。

中华全国供销合作总社办公厅主任闵学冲、
经济发展与改革部副部长孔培聪、合作指导部副
部长董建萍等随同视察。

不做温水里的青蛙
姻哲 龙

上半年集团经济较快发展

李成玉在浙江农资集团绍兴宝顺汽车销售服务有限公司视察 李成玉视察浙江农资集团惠多利农资连锁总部

浙农短评

曾几何时，闭关自守的满清王朝在西方列
强的枪炮下签署了丧权辱国的门户开放条约，
那是奴役在中华儿女身上何等沉重的枷锁。自
毛主席在天安门城楼上庄严宣告的那一刻起，
中国人民翻身做了自己的主人。
虽有坎坷，也有曲折，在西方列强的围堵封

锁中，一个跌跌撞撞的新生政权，念叨着“向海
而兴，背海而衰,禁海几亡，开海则强”的古训，
打开了走向世界舞台的大门。
改革的春风吹满长城内外、大江南北，一个

个经济特区，应运而生，一个个对外开放城市，
容颜焕发，春风频来花千树，沉舟侧畔竞争流。
敢于创新的浙江农资人毅然迈出了改制创业的
新步伐。
改制，那是与僵化体制的决裂，那是和安

于现状的道别。背起行囊，四海为家，浙农人
怀着创业的心走出去；开拓业务，争取品牌，
浙农人怀着创业的心走得更远；我们来不及
放下上山下乡的农具，我们来不及抹去走村
访户的汗水，我们来不及抛却走南闯北的疲
乏；从漫舞轻歌的敦煌飞天到碧波荡漾的东
海之滨；从山舞银蛇、原驰蜡像的辽阔北国，
到花开三月、草长莺飞的春色南疆，我们在这
片广阔的大地上扎下了根，结出了果，是我
们，率先在行业内实行了员工持股经营和多
元发展，是我们，以浙江商人特有的拼命三郎
的精神，赢得了客户的支持与同行的尊重；创
业创新，让我们站的更高，迈的更大，做的更

早，十年改制路，公司销售规模扩大 5 倍，报
表汇总利润增长 22 倍，上缴税费增长 76 倍，
员工人数增长 12 倍，我们以敢为人先的勇气
与自信在浙江供销农资的历史上书写了辉
煌，成就了梦想。

滚滚钱江潮，代代农资人，在举国上下为和
谐社会呐喊，为科学发展加油，为和平崛起鼓劲
的时候，我们———浙江农资人———又一次站在
了时代的风口浪尖，我们举起改革的旗帜，我们
吹响创业的号角，我们团结协作，大步奔向一个
崭新的时代。
在董事长与总经理的带领下，我们认真学

习十七大精神，深入贯彻省委省政府“创业富
民、创新强省”总战略；我们坚持以发展为第一
要务，以省社党委提出的“转型、升级、增效”为
指导，不断推动科学发展的实践；我们坚持以
诚信为核心价值，不断落实诚信合作的理念；
我们坚持以创新为思维常态，不断开展创业与
创新的探索，我们誓以满腔热情，掀起新一轮
的发展高潮。

高耸入云的农资大厦，象征的是对更高目
标的挑战，寄托的是对更远理想的虔诚。雄楼侧
立，丰碑下，我们忆苦不贪甜；任重道远，征途
上，乐见平地起云烟。我们，揣着一路的情怀、经
历一路的磨难、留下一路的豪迈；我们，怀着共
同的梦想、挥洒共同的汗水、筑就共同的丰碑。
我们，豪情满怀，大任勇担；携手并进，誓创浙江
供销事业又一个巅峰的未来！
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明日控股 杨建中
7月 9日，浙江省塑料行业协会四届一次理事会在杭州大华饭店召开，浙江

明日控股集团股份有限公司、浙江三友控股集团、温州合成革商会等 33家理事
单位参加会议。

会议对理事会领导机构进行了换届改选，浙江明日控股集团股份有限公司
以其良好的社会声誉和行业内较大的经营规模、较强的影响力被一致推选为第
四届理事会会长单位，浙江农资集团总经理、明日控股董事长汪路平被推选为协
会第四届理事会会长。汪路平表示，四届理事会将严格遵守协会章程有关规定，
以高度负责的态度、认真扎实的作风，切实维护全体会员的合法权益，促进我省
塑料行业的有序发展。在会上，浙江明日石化有限公司董事长韩新伟被选举为
协会常务副会长，浙江明日农资塑料有限公司、浙江明日氯碱化工有限公司、杭
州新光塑料有限公司等公司负责人被推选为协会理事。

浙江省塑料行业协会成立于 1994年，是我省塑料行业及行业相关的企
业、事业单位、科研单位和高等院校按照自愿平等原则组成的全省性行业组
织，目前拥有会员 100 多家，由省经贸委主管。协会主要职能是配合政府主
管部门对我省塑料行业进行行业管理和宏观指导，开展行业调查研究，发布
行业信息，参与行业发展决策、发展规划、行业质量标等制订，协调企业之间
的生产经营、经济技术合作、原材料供应、利用外资、技术引进等有关问题，
并组织行业内外、国内外的经济技术交流与合作，推动行业技术进步，促进
省内塑料行业的发展。

明日控股成为“省塑协”会长单位
汪路平当选为会长
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